
EL ALIADO DIGITAL DE TUS CLIENTES



La plataforma que permite a tus clientes hacer 
compras desde cualquier sitio accediendo 

fácilmente desde su navegador ó 
descargando la app.

Maximizá las ventas de tu red 
de distribución con Wosper



Integraciones ERP



Panel administrativo WEB

Desde este panel el 
administrador manejará las 

funcionalidades de Wosper.



Módulo de Clientes  
El administrador podrá gestionar 
desde el panel tanto los clientes 
de su ERP como los nuevos 
clientes Wosper.�



Módulo de Clientes  Módulo de Productos
Los clientes podrán acceder al catálogo de productos, 
aplicar filtros, encontrarlos escaneando el código de 
barras o cambiar la visualización de los mismos.



Historial de Pedidos
Permite acceder al detalle de los 
pedidos realizados.

Pedido # 2213
Condición de pago habitual
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Aprobado



Módulo de Cupones

CUPONES AUTOMÁTICOS: se crearán cupones 
para un tipo de negocio, para clientes de alguna 
localidad o provincia específica. 

CUPONES MANUALES: se podrán crear cupones 
para clientes en particular. 

Los clientes podrán ver que tienen un cupón disponible 
en el inicio y al finalizar su compra.�



Módulo de Carrito
Mostrará los productos seleccionados y si existe 
un cupón disponible.



Módulo de Carrito

Módulo de
Promociones y 
Descuentos
Actualmente Wosper cuenta con 
distintas promociones.

Llevando cierta cantidad de 
productos seleccionados se 
accede a un descuento o a un 
producto de regalo.



Módulo de 
CHECK OUT - ENVÍO
Las opciones de envío y retiro se podrán 
cargar previamente. Se solicitarán 
domicilio y datos correspondientes.



Módulo de Pagos
Se podrán seleccionar los cupones que se 

utilizarán en el pedido y elegir el medio de pago.



Módulo de
Cuenta Corriente
Los clientes podrán ver su cuenta corriente 
accediendo a información relevante de la
misma, como el monto que adeudan ó tienen 
a favor. Se anexarán las facturas que fueron a 
cuenta corriente y las notas de débito/crédito.

$100.000



Etapas del proyecto
A continuación, se detallan las etapas del proceso de 
desarrollo e implementación del software.
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MOCKUP
Durante
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proyecto



Propuesta comercial
Se llevará a cabo un primer relevamiento y se presentará una propuesta 
comercial base con las funcionalidades imprescindibles y más utilizadas 
de Wosper.
Además, se podrán incorporar otras funcionalidades o desarrollos a 
medida según necesidad del cliente con su debida cotización.

Reunión Pre-KickOff
Reunión interna de nuestro equipo en la cual se presentará el proyecto 
junto con sus funcionalidades y módulos a desarrollar.

01

02



Redacción Blueprint
Se enviará un documento de relevamiento detallando los puntos a 
desarrollar y definiendo el alcance del proyecto en su totalidad.03

Reunión Kick-Off
Última reunión entre el cliente y Jubbler Technologies para despejar 
dudas sobre el Blueprint y definir los aspectos necesarios para poder 
avanzar con el desarrollo del proyecto.

04



Aprobación del proyecto
Luego de la última reunión de Kick-off el cliente tendrá la responsabilidad 
de evaluar el Blueprint en un lapso de 10 días. Si transcurrido ese lapso no 
se notificara de su rechazo ó de modificaciones al mismo, se lo considerará 
como aprobado iniciando con el desarrollo.

05

Inicio de desarrollo
Tras la aprobación del Blueprint, se comenzará con el desarrollo tomando 
en cuenta lo pactado. A medida que se avance con hitos, se podrán 
realizar presentaciones al cliente para mostrar los progresos.

06



En el plan de acción definiremos cómo se llevará a 
cabo el proyecto mediante hitos.
Al finalizar cada hito, opcionalmente, se realizará una 
reunión de mockup donde el PM mostrará al cliente el 
avance del hito finalizado.
Si el hito lo amerita, se solicitará al cliente que realice 
pruebas relacionadas para detectar y corregir 
inconsistencias según los tiempos programados.

MOCKUP



¿Por qué elegir 
                   ?

AUTOGESTIÓN
Permite que tus clientes 
se autogestionen y 
hagan pedidos las 24 hs 
los 365 días del año.

COMUNICACIÓN
Comunicación 1 a 1 con 
tus clientes a través de 
notificaciones y alertas.

AHORRO
Ahorra tiempo de 
gestión de tu fuerza de 
ventas y reduce costos.

INTEGRACIÓN
Se integra con cualquier 
sistema de gestión del 
mercado.

CONTROL
Incluye un Dashboard de 
gestión para controlar 
los indicadores clave
de tu operatoria.

VISIBILIDAD
Da visibilidad a tus 
clientes sobre
ofertas, novedades, 
pagos y cuenta 
corriente.



CASOS DE ÉXITO



Puede funcionar de manera independiente sin necesitar un sistema de 
gestión. 

La plataforma de venta de productos más 
completa del mercado.

Accesible desde PC y celulares.

Personalizable para todo tipo de operaciones de caja, unidades u otro 
tipo de medidas.

Administrá y configurá la plataforma vos mismo con el panel de control 
autoadministrable. 

Incluye los módulos operativos más solicitados por las empresas de manera 
efectiva. Cuenta con la integración de los principales sistemas de gestión ERP 
del mercado.



La plataforma de venta de productos más completa
del mercado.

Disponible enDisponible en

Marca blanca que se adapta 
a la imagen corporativa de 
cada empresa

Multimoneda, multidioma 
y multiplataforma


